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Мета вивчення дисципліни: опанування знань щодо засад
організації, планування та оцінки ведення торговельно-
комерційної діяльності підприємства.

Предметом вивчення дисципліни є: господарські відносини між
державоюта підприємницькими структурами, а також відносини цих
структур між собоюз приводу ведення та регулювання торговельно-
комерційної діяльності.

Завданням вивчення дисципліни є:
- вивчення законодавства щодо правового регулювання комерційної
діяльності в Україні та особливостями відносин суб'єктів комерційної
діяльності;
- засвоїти методи аналізу та оцінки ефективності торговельно-комерційної
діяльності підприємства.



У результаті вивчення навчальної дисципліни здобувач повинен:
знати:
- правові, теоретичні та практичні засади організації,
регулювання, планування та ведення торговельно-комерційної
діяльності підприємства;
- особливості договірних відносин суб'єктів торговельно-
комерційної діяльності;
- критерії, необхідні для прийняття економічно- обґрунтованого
виборупартнерів;
- методиоцінкиекономічної ефективності ведення торговельно-
комерційної діяльності підприємства.



вміти:
- аналізувати становище на ринку за допомогою економічного та
статистичногоінструментарію;
- прогнозувати наслідкивпливу поведінки господарських та суб'єктів
назмінуринкової ситуації;
- обирати партнерів для успішного ведення торговельно-комерційної
діяльності;
-використовуватизнаннячинногозаконодавствадляспівпраці зіншими
підприємствами, фінансовими установами та державними органами
владиусфері торгівлі такомерції.



Зміст навчальної 
дисципліни

Тема 1. Виникнення, становлення та функції комерційної діяльності

Тема 2. Правові та організаційні засади регулювання торговельно-комерційної
діяльності економічних суб'єктів

Тема 3. Договірні взаємовідносини як основна форма взаємодії суб’єктів
торговельно-комерційної діяльності

Тема 4. Види та особливості формування умов торговельно-комерційних договорів

Тема 5.  Партнерські відносини в торговельно-комерційній діяльності 

Тема 6. Конкуренція в бізнесі: суть, значення, правове регулювання та альтернативи  

Тема 7. Ризики торговельно-комерційної діяльності та шляхи їхнього зниження
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